Wirtschaftlichkeit

Das Diagnostikpotenzial

Ihrer Praxis

Die SCS Bildgebung
aus wirtschaftlicher Sicht

ie digitale Volumentomographie (DVT) mit der

SCS Bildgebung ermdglicht orthopadischen Pra-

xen das selbststandige Erstellen, Diagnostizieren
und Abrechnen der 3-D-Schnittbildgebung. Neben
den medizinischen Vorteilen fur den Patienten, ist die
Wirtschaftlichkeit des DVT-Betriebes ein legitimer und
wichtiger Punkt in der Entscheidungsfindung.

Die exemplarische
Amortisationsrechnung

Nachfolgend soll die Frage der Amortisierung des DVT
unter Berlcksichtigung der zu erwartenden Umsatz-
werte durch die 3-D-Abrechnung beantwortet werden.
Zusatzlich zur Amortisierung wird berechnet, inwiefern
durch eine flexible Finanzierung Liquiditdt erhalten

und durch monatliche Ertrdge neue gewonnen wird.

Als Grundlage dieser Rechnung verwenden wir durch-
schnittliche Werte einer Praxis, die eine DVT Aufnahme
mit 300,- EUR abrechnet und pro Werktag zwei Indika-

tionen stellt.

Hochgerechnet ergeben diese 40 Falle am Mo-
natsende einen zusatzlichen Diagnostik-Umsatz
in Hohe von 12.000,- EUR, ein reprasentativer Wert
im Durchschnitt einer Praxis mit einem Behandler

aus dem konservativen Anwenderkreis.

Die Kombination aus dem BVOU Sammeleinkauf
und der KfW gefoérderten Finanzierung ermoglicht
den Betrieb mit einem monatlichen Aufwand von ca.
3.000,- EUR brutto, so dass im gewdhlten Beispiel ein

Erlos von 9.000,- EUR erzielt wurde.

Um selbststandig Ihr zu erwartendes Ergebnis
zu berechnen, verwenden Sie zur Bestimmung
der Fallzahlen einfach die zuriickliegende Perio-

de eines Jahres. Summieren Sie hierfiir lhre ab-

Die SCS Bildgebung amortisiert sich
durchschnittlich bereits schon ab der
10. Aufnahme im Monat.

Zu erwar-
is zu berechnen,
n Sie zur Bestimmung
n einfach die zurtick-
Periode eines Jahres.

ierftir Ihre abge-
va OA 5010,
nd 5100 Félle und
rch die Anzahl
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gerechneten (privaten) GOA 5010, 5020, 5030
und 5100 Félle und teilen Sie diese durch die
Anzahl pro Monat.

Sie erhalten eine Transformationsrechnung der
2-D-Abrechnung Uber unsere Website, wenn Sie

den nachfolgenden QR-Code nutzen:

i

QR-Code scannen oder unter:

myscs.com
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Tabellarische wirtschaftliche Darstellung -
Finanzierungsbeispiel 2021

In den nachfolgenden Tabellen soll die Wirtschaftlichkeit anhand eines Finanzierungsbeispiels

dargestellt werden. Gerechnet wurde mit jeweils 2 Aufnahmen und 4 Aufnahmen.

Praxisbeispiel - Einbehandlerpraxis
2 Aufnahmen pro Tag

Praxisbeispiel - Mehrbehandlerpraxis
4 Aufnahmen pro Tag

Monatsrate SCS MedSeries® H22 3.000,00 € Monatsrate SCS MedSeries® H22 3.000,00 €
Zinssatz p.a. basierend KfW Kredit 2021 0,1X % Zinssatz p.a. basierend KfW Kredit 2021 0,7X %
Umsatz pro Aufnahme 300,00 € Umsatz pro Aufnahme 300,00 €
Aufnahmen pro Tag 2 Aufnahmen pro Tag 4
Aufnahmen pro Monat (20 Arbeitstage) 40 Aufnahmen pro Monat (20 Arbeitstage) 80
Umsatz pro Monat 12.000,00 € Umsatz pro Monat 24.000,00 €
Erlos pro Monat 9.000,00 € Erl6s pro Monat 21.000,00 €
Amortisationsdauer in Monaten 27 Amortisationsdauer in Monaten 16
Jahresrate 36.000,00 € Jahresrate 36.000,00 €
Umsatz pro Jahr 144.000,00 € Umsatz pro Jahr 288.000,00 €
Erlos pro Jahr 108.000,00 € Erl6s pro Jahr 252.000,00 €
Amortisationsdauer in Jahren 2,25 Amortisationsdauer in Jahren 1,4
B Kosten Monatsrate B Kosten
3.000 €
MeTESEE -3.000 € pro Monat | 36.000 € pro Jahr -3.000 € pro Monat | 36.000 € pro Jahr
3.000 €
B Umsatz B Umsatz
Erlos pro Monat - 2 Aufnahmen pro Tag | 40 pro Monat Erlos pro Monat - 4 Aufnahmen pro Tag | 80 pro Monat

+9 OOO € - Umsatz pro Aufnahme = 300 €
[ ]

+12.000 € Umsatz pro Monat

B Amortisation

Umsatz pro Monat

+ 1 2 .OOO € - Amortisationsdauer: 27 Monate

- mit 2 Aufnahmen pro Tag | 40 pro Monat

+21.000 €

Umsatz pro Monat

+24.000 €

- Umsatz pro Aufnahme = 300 €
-+ 24.000 € Umsatz pro Monat

B Amortisation

* mit 4 Aufnahmen pro Tag | 80 pro Monat

- Amortisationsdauer: 16 Monate
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