
Die SCS Bildgebung aus 

wirtschaftlicher Sicht

Die Transformationsrechnung 
der 2-D-Bildgebung auf die 
3-D-Diagnostik

Auf den Punkt gebracht, besteht die 
Möglichkeit mit der SCS Bildgebung ein 
10-fach höheres Honorar im Vergleich 
zur 2-D-Bildgebung zu erwirtschaften. 
Die SCS Bildgebung amortisiert sich 
bereits ab der 11. Aufnahme im Monat 
und trägt zu einer Liquiditäts- sowie 
einer Praxiswertsteigerung erheblich 
bei.

 D ie digitale Volumentomographie (DVT) mit der 

SCS MedSeries® H22 Klasse ermöglicht orthopä-

dischen Praxen das selbstständige Erstellen, Diag-

nostizieren und Abrechnen der 3-D-Schnittbildgebung.

Bei Interessenten geht es oft um die Frage, inwiefern 

sich die Anschaff ung der neuen Bildgebung unter Be-

rücksichtigung der zu erwartenden Aufnahmezahlen 

in der Praxis zukünftig wirtschaftlich trägt und wel-

che Umsatzwerte zu erwarten sind. Um die Werte zu 

ermitteln, die mit der SCS Bildgebung möglich sind, 

führen wir in unseren Beratungen eine wirtschaftliche 

Analyse auf Basis der 2-D-PKV-Zahlen durch, da künf-

tig alle Aufnahmen in der privaten Extremitätendiag-

nostik auf das DVT transformiert werden können. Die 

zahlreichen medizinischen Vorteile, wie z.B. die höhe-

re Aufl ösung bei gleicher oder weniger Strahlendosis1

im Vergleich zum 2-D und CT, rechtfertigen den Ein-

satz des DVT als Primärdiagnostik2.

Auf den folgenden Seiten erklären wir in einer Anlei-

tung die Transformationsrechnung, damit Sie anhand 

dieser selbstständig ermitteln können, mit welchen 

Aufnahmezahlen und welchem Umsatz Sie in Ihrer 

Praxis rechnen können. 

1  Adj. Prof., PhD. Juha Koivisto „Betrachtung des Einsatzspek trums und 

der Strahlenhygiene“ · SCS Magazin Ausgabe 7)

2  Dr. med. Csaba Losonc „Paradigmenwechsel in der radiologischen 

Diagnostik“ · SCS Magazin Ausgabe 1
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Die zahlreichen medizinischen Vorteile, wie z.B. die höhere Aufl ösung 
bei gleicher oder weniger Strahlendosis im Vergleich zum 2-D und CT, 
rechtfertigen den Einsatz des DVT als Primärdiagnostik.
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Die 2-D-Röntgen Fallzahlenermittlung

Für die Transformationsrechnung wird zunächst eine „Ist-Analyse“ durchgeführt, 

bei der die Anzahl der privat abgerechneten 2-D-Röntgenaufnahmen der Ziffern 

5010, 5020, 5030, 5100 erhoben wird. 

Aus einer Periode, wie beispielsweise der letzten 12 Monate, werden alle Fälle  

ermittelt, die mit diesen Ziffern abgerechnet wurden.

Das arithmetische Mittel der monatlichen Aufnahmen

Nachdem die Zahlen der privaten Abrechnungen in der Extremitätendiagnostik in 

der gewählten Periode ermittelt wurden, werden diese summiert und anschließend 

durch die Anzahl der Monate der Periode geteilt. Wurde beispielsweise die Periode 

eines Jahres gewählt, teilen Sie die Summe durch 12 Monate. Somit ergibt sich ein 

arithmetisches Mittel der monatlichen Aufnahmezahlen.

Die Umsatzermittlung der SCS Bildgebung

Die Anzahl der monatlichen Aufnahmen wird nun mit durchschnittlich 300,- EUR 

multipliziert. Dieser Betrag stellt die durchschnittliche Abrechnungssumme der DVT-

Leistung dar. Im Ergebnis erhalten Sie Ihren potenziellen monatlichen DVT-Umsatz.

Der potenzielle monatliche Ertrag

Zur finalen Ermittlung des Gewinns, abzüglich der monatlichen Kosten zur Finanzie-

rung des DVT, wird im Beispiel vom errechneten Umsatz der Finanzierungsaufwand 

von aktuell 3.300,- EUR abgezogen. Im Ergebnis liegt somit der Ertrag bei 11.700 ,- EUR.

Je länger die gewählte Peri-

ode, desto aussagekräftiger 

sind die Zahlen, um mög-

liche Abweichungen (z.B. 

Urlaubsmonate etc.) auszu-

gleichen.

Tipp
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Führen Sie hier Ihre eigene 

Transformationsrechnung durch
Rechenbeispiel
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